	MODULE 01 — Clarifier votre concept
Fiche Exercice — Clarifier son Concept
Définissez votre positionnement avant de vous lancer · Un concept clair attire les bons clients



	💡
	Objectif
Définir clairement votre concept de société de nettoyage avant de vous lancer. Un concept clair = un business qui attire les bons clients et vous évite de disperser votre énergie.



	1
	Votre idée de départ



Décrivez en 2 à 3 phrases votre projet de société de nettoyage :
	

	

	



	2
	Votre type de nettoyage



Cochez les prestations que vous souhaitez proposer :
	☐  Nettoyage de bureaux et locaux professionnels
	☐  Nettoyage de domiciles particuliers

	☐  Nettoyage après chantier / fin de travaux
	☐  Nettoyage de vitrines et façades

	☐  Nettoyage de communs (immeubles)
	☐  Désinfection et nettoyage sanitaire

	☐  Nettoyage de véhicules / flotte auto
	☐  Autres : ______________________________



	3
	Votre zone géographique



	Ville principale ciblée :
	

	Rayon d'intervention (km) :
	

	Zones spécifiques (ZI, quartiers...) :
	



	4
	Vos différences par rapport à la concurrence



Qu'est-ce qui vous différenciera des autres ? (prix, qualité, rapidité, spécialisation, éco-responsabilité...)
	Ma différence n°1 :
	

	Ma différence n°2 :
	

	Ma différence n°3 :
	



	5
	Votre phrase de positionnement



	💬
	Exemple
Je propose un service de nettoyage professionnel pour les PME du 75019, avec intervention en moins de 24h et produits éco-certifiés.



	Je propose...
	

	Pour...
	

	Avec comme avantage clé...
	



	🎯
	Résultat attendu
Vous avez maintenant une phrase claire à utiliser sur votre fiche Google, vos flyers et au téléphone pour convaincre vos premiers clients.
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